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TOP FEATURES  
� Erfassung über Internet sowie 

über vorhandene Multi-

funktionsgeräte  möglich  

� Integrierte Image Processing 

Funktionen für optimierte 

Images und noch bessere 

Erkennungsraten  

� Regelbasierte Erkennung - es 

müssen keine aufwändigen 

Formulartrainings durchge-

führt werden  

� Für Rechnungen sowie auch 

für andere Dokumenten-

typen einsetzbar  

� Lizenzierung abhängig vom 

Belegaufkommen - Capacity 

Upgrades sind jederzeit 

möglich  

� Skalierbares Produktkonzept 

� Fertige Schnittstellen zu den 

bekanntesten Archiv-,  Work-

flow-, Groupware- und ERP-

Systemen 

Automatisches Buchen von Eingangsrechnungen 

und Dokumenten mit Ascent for Invoices 
 

Durch das Scannen von Eingangsrechnungen und anderen Dokumenten sowie das automatisierte Erkennen von 

buchungsrelevanten Daten lassen sich zeitintensive Erfassungstätigkeiten erheblich beschleunigen 

 

Ascent for Invoices ist eine An-

wendung, die auf Basis von Kofax 

Ascent Capture, der weltweit 

führenden Software zur auto-

matischen Daten- und Doku-

mentenerfassung, entwickelt 

wurde.  

Ascent for Invoices findet alle 

relevanten Daten auf beliebigen 

Dokumenten von ganz alleine. 

Dank FreiForm-Erkennung ist dies 

auch auf halbstrukturierten 

Dokumenten möglich. Ohne 

aufwendige Formulardefinition 

verfolgt Ascent for Invoices den 

regelbasierten Ansatz. Sie legen 

einmal fest, wie das System die 

entsprechenden Indexfelder 

finden soll und können dadurch 

auch vorher unbekannte Belege 

automatisch auswerten. Zudem 

besteht die Möglichkeit, beson-

ders schwierige Belege nach 

dem bekannten formular-

basierten Ansatz auszuwerten, 

um eine optimale Erkennungs-

quote zu erreichen.  

Mit Ascent for Invoices können 

Sie problemlos beide Verfahren 

miteinander kombinieren.  

Mit Ascent for Invoices können 

Sie bereits nach kurzer Zeit ein 

hohes Einsparpotential erreichen. 

Die bedienerfreundliche Anwen-

deroberfläche erfordert nur eine 

geringe Einarbeitungszeit, was 

eine rasche und kostensparende 

Integration zur Folge hat.  

Unsere Erfahrungen aus einer 

Reihe von Kundenprojekten 

haben gezeigt, dass ein Return 

on Investment unter 12 Monaten 

durchaus möglich ist. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Als autorisierter Partner des 

Herstellers bietet die Vater 

Solution GmbH interessierten 

Unternehmen eine Kurzanalyse 

zum wirtschaftlichen Einsatz der 

Lösung an. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Vater Solution GmbH 

Liebigstraße 26 

24145 Kiel 

Telefon 0431 – 20084-200 

Telefax 0431 – 20084-222 

Email solution@vater-gruppe.de 

www.vater-gruppe.de 


